Salmentak eta Merkataritza

Espazioak Kudeatzea

Irteera profesionalak: Informazio praktikoa:

e Salmenta-burua. Ordezkari komertziala. Merkataritza- e lraupena: 2 ikasturte (Ziklo hau eta Salmenta Kudeaketa
agentea. hiru ikasturtetan egiteko aukera)

e Dendako arduraduna. Saltzaile teknikoa. e Zuzeneko sarbidea:

e Komertzialen koordinatzailea. Telemarketineko o Batxilergoa
gainbegiralea. o Goi-mailako Heziketa Zikloa

e Erakusleiho eta espazioen diseinatzailea o Erdi-mailako Heziketa Zikloa

e Saltokiko sustapenen arduraduna. e Hizkuntza eredua: A eta D eredua

Gaitasun Profesionala:

Produktu eta zerbitzuen salerosketa eta banatzeko eragiketa komertzialak kudeatzea, eta merkataritza-espa-
zioak ezarri eta honen animazioa antolatzea ezarritako kalitate, segurtasun eta arriskuen prebentzioaren arauak
aplikatuz eta indarreko legedia errespetatuz.

MEd 5ol
FRAGILE

1. mailako moduluak ordu/ astean | 2. mailako moduluak ordu/ astean
o Marketin politikak 6 or. e Erakusleiho-apainketa eta merkataritza- 4 or.
* Marketin digitala 6 or. espazioen diseinua
« Enpresaren ekonomia eta finantza 6 or. e Produktu eta sustapenen kudeaketa 3or.

e e salmenta-puntuan
: e Salmenta taldeen antolaketa 3or.
* Ingeles Profesionala 2 or. o _
e Salmenta eta negoziazio teknikak 3 or.
e Ingeles Aurreratua 3or. e
Enol " Ko ibilbid 4 e Biltegi-logistika 3or.
* Enpiegagarritasunerako 1ofibide or- e Hornitzeko-logistika 3or.
pertsonallal o e Merkataritza-ikerkuntza 4 or.
» Produkzio-sektoreei aplikatutako 2o0r. « Enplegagarritasunerako ibilbide
digitalizazioa pertsonala I 3or.
e Produkzio-sistemari aplikatutako 1 or. e Hautazkoak 4 or.
iraunkortasuna e Proiektu intermodularra 50 or. (guztira)
e DUALA enpresan e DUALA enpresan
Informazio gehiago:
' "RIIEd . EUSKO JAURLARITZA CALITATEA Edificio principal: ;
' £/ 1 GOBIERNOVASCO HEZKUNTZAN J.M.BARANDIARAN, 10-12
T R v 20013 DONOSTIA - SAN
ZU BIRI SEBASTIAN

MANTEO 943 89 92 92



Gestion de Ventas

y Espacios Comerciales

Salidas Profesionales: Informacién practica:
e Jefe de ventas. Representante comercial. Agente e Duracion: 2 cursos (Posibilidad de realizar este ciclo y
comercial. Marketing y Publicidad en tres cursos)
e Encargado de tienda. Vendedor técnico. e Acceso directo:
e Coordinador de comerciales. Supervisor de o Bachillerato
telemarketing. o Ciclo Formativo de Grado Superior
e Escaparatista. Disefiador de espacios comerciales. o Ciclo Formativo de Grado Medio

e Responsable de promociones punto de venta. « Modelo lingiiistico: Modelos Ay D

Competencia Profesional:

Gestionar las operaciones comerciales de compraventa y distribucion de productos y servicios, y organizar la
implantacion y animacion de espacios comerciales segun criterios de calidad, seguridad y prevencién de riesgos,
aplicando la normativa vigente.

MEd ]
FRAGILE

Modulos 12 curso Horas/ semana B Modulos 22 curso Horas/ semana

e Politicas de marketing 6h e Escaparatismo y disefno de espacios 4h
 Marketing digital 6h comerciales
o Gestién econémica y financiera de la e Gestion de productos y promociones 3h
empresa 6h en el punto de venta
e Inglés Profesional oh e Organizacion de equipos de ventas 3h
« Inglés Avanzado 3n e Teécnicas de venta y negociacion 3h
: : . e Logistica de almacenamiento 3h
e [tinerario Personal Empleabilidad | 4h . - ,
N _ e Logistica de aprovisionamiento 3h
e Digitalizacion Sectores Productivos 2h « Investigacién comercial 4N
* Sostenibilidad Sistema Productivo 1h e [tinerario Personal Empleabilidad li 3h
e DUAL en empresa o Optativas 4h
e Proyecto Intermodular 50h (total)

e DUAL en empresa

' Mas informacion:
' _ : . EUSKO JAURLARITZA Edificio principal: . :
. [T7] . GOBIERNO VASCO @MITMH\ - h d
. -'.H:'.l'. . .
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